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Regione

Imprese 
socie

Stock finanziamenti 
garantiti

Flusso finanziamenti 
garantiti

N. Importo
(mln. euro)

Importo
(mln. euro)

Piemonte 52.276 689,8 257,9 
Valle d’Aosta 3.248 169,8 52,0 
Lombardia 121.789 1.146,4 520,6 
Trentino A.A. 6.553 148,6 31,9 
Veneto 95.053 1.443,2 874,3 
Friuli V.G. 12.795 280,2 163,0 
Liguria 15.273 136,1 35,5 
Emilia Romagna 81.127 1.337,4 188,8 
Totale Nord 388.115 5.351,4 2.123,9 
Toscana 65.340 1.499,7 705,0 
Umbria 29.463 333,4 64,1 
Marche 51.161 1.033,5 335,6 
Lazio 26.142 334,1 125,1 
Totale Centro 172.106 3.200,8 1.229,8 
Abruzzo 35.660 463,8 175,3 
Molise 2.921 26,9 5,0 
Campania 4.904 34,7 15,9 
Puglia 29.882 446,6 183,8 
Basilicata 8.431 71,2 15,9 
Calabria 1.830 38,5 6,5 
Sicilia 25.823 460,6 143,6 
Sardegna 7.079 191,8 37,2 
Totale Sud 116.530 1.734,2 583,1 
TOTALE 676.751 10.286,3 3.936,8 

Rappresentanza
Verso le Istituzioni pubbliche e verso le banche
• Autoriforma strutturale della normativa con una nuova legge per il sistema Confi di
• Valorizzazione dei Confi di nella riforma del Fondo Centrale di Garanzia
• Completamento della riforma del Testo Unico Bancario: Confi di intermediari fi nanziari e Confi di minori
• Contribuzione annuale nella Legge di Bilancio per garantire l’accesso al credito delle mPMI

Servizi ai Confidi
Consulenze personalizzate e condivisione delle best practice
• Formazione OAM e-learning per agenti, mediatori e collaboratori delle Associazioni
• Piani industriali, fusioni e gestione delle crisi

 • Compliance e antiriclaggio
• Pareri legali e consulenze 
• Accompagnamento nell’iscrizione al futuro Elenco dei Confi di minori

Progetti strategici
Proposte elaborate dal sistema per rafforzare il contesto normativo e di mercato
• Ottimizzazione della fi liera della garanzia
• Rilancio della relazione con il sistema bancario e rating di sistema
• Garanzie innovative: Tranched Cover con “multigaranti” in sinergia con le Istituzioni pubbliche
• Credito diretto di piccolo importo a integrazione di quello bancario
• “Finanza a km zero”: garanzia alla patrimonializzazione ed Equity Crowdfunding
• Canali alternativi a quello bancario con il Lending Crowdfunding

COFITER / Credito e consulenza per Pmi, start up e liberi professionisti. Sede centrale a Bologna ma opera sul territorio nazionale 

Premia crescita e consolidamento
Finanzia investimenti a breve e lungo termine, credito diretto fino a 100 mila euro per start up e aziende

Operativo su tutto il ter-
ritorio nazionale, con 

quartiere generale a Bolo-
gna, Cofiter, Confidi vigila-
to da Banca d’Italia, iscritto 
nell’albo degli intermediarti 
finanziari dal 2016 (Albo ex 
Art. 106 Tub), si rivolge a 
Pmi, start up e liberi profes-
sionisti. “Nel tempo - spiega 
il presidente, Marco Amelio 
- proprio per intercettare 
una platea sempre più dif-
ferenziata e con nuove esi-
genze, ha saputo cambiare 
la propria mission. Non solo 
concessione di garanzie ma 
erogazione di credito e con-

sulenza mirata per il sup-
porto di progetti di crescita 
e consolidamento. Con un 
principio di selezione basa-
to sulla concreta fattibilità”. 
Credito e consulenza sono le 
principali attività di Cofiter. 
Più in dettaglio, per quanto 
riguarda il credito si tratta 
di “Concessione di garanzia 
nei confronti delle banche 
convenzionate per agevolare 
l’accesso al credito di start up 
e Pmi a regime, con e senza 
l’utilizzo di mitigazione del 
Fondo di Garanzia dello Sta-
to - dettaglia Roberto Gai-
do, organization & business 

development-. Garanzie che 
servono dunque sia per le 
linee di breve termine, per 
finanziare il circolante della 
Pmi, sia per finanziare in-
vestimenti a medio lungo 
termine”. Gli importi finan-
ziabili possono raggiungere 
anche il milione e mezzo 
di euro. “L’accesso al Fon-
do di Garanzia - chiarisce 
Gaido - permette alle Pmi 
di avere migliori condizioni 
di accesso al credito da par-
te delle banche e consente 

al contempo alle banche di 
diminuire l’assorbimento 
di capitale”. Ancora, Cofiter 
eroga credito diretto fino a 
100 mila euro sotto forma 
di finanziamenti per start 
up e aziende a regime che 
debbano affrontare investi-
menti o necessitino di li-
quidità giustificata. “Anche 
in questo caso - puntualizza 
Gaido - Cofiter si avvale del 
Fondo di Garanzia per mi-
tigare i propri rischi”. È del 
giugno scorso - attivo fino a 

Marco Amelio, presidente di Cofiter

fine 2018 - l’accordo con Fei 
e Bei: un plafond di 6 mi-
lioni di euro di credito per 
le Pmi che hanno effettuato 
o intendono effettuare in-
vestimenti. Industria, servi-
zi, artigianato, commercio, 
l’importante è che rientrino 
nei parametri delle Pmi e 
facciano richiesta con pre-
ventivi alla mano, a confer-
ma di una volontà di cresce-
re facendo investimenti. In 
questo caso, i finanziamenti 
possono arrivare fino a 100 
mila euro con consulenza o 
bando curato da Cofiter per 
una durata di 24, 36, 48, 60 
mesi. Le consulenze sono 
molteplici, tutte finalizzate 
a supportare le aziende nella 
conoscenza e nella gestione 
delle agevolazioni, oltre che 
a presentarsi al meglio al si-
stema bancario. Per citarne 
alcune: analisi di bilancio e 
accessibilità fondo garanzia, 
volta appunto all’analisi del 
bilancio e alle conseguenti 
possibilità di accesso al Fon-
do di Garanzia; realizzazio-
ne business plan, ossia di un 
documento di sintesi di un 
progetto imprenditoriale, bi-

glietto da visita fondamenta-
le per affrontare il mercato; 
analisi della centrale rischi, 
per fornire informazioni 
esaustive su natura, compo-
sizione, utilizzo delle linee 
di credito; intermediazione, 
per supportare le Pmi nella 
ricerca di una banca/inter-
mediario finanziario ade-
guato per il reperimento e 
il miglior utilizzo delle fonti 
di finanziamento; partecipa-
zione a bandi pubblici, volti 
a ottenere contributi in con-
to capitale e interessi. 
Cofiter sa che è indispensa-
bile la capacità di innovazio-
ne di prodotti e servizi per 
creare condizioni di valore. 
Ne è esempio lo sviluppo del 
marketing digitale, destinato 
a produrre nuovi canali di 
comunicazione e di contat-
to con le Pmi. “L’obiettivo 
- Amelio non ha dubbi - è es-
sere al passo con la velocità 
imposta da un mondo eco-
nomico in continuo cambia-
mento”, forte di una squadra 
formata da 40 professionisti 
con altissime e diversificate 
competenze. “Incentrando il 
proprio business sui servizi e 
mettendo al centro il credito, 
oggi Cofiter si propone come 
un partner ideale”, sintetizza 
e chiude il presidente, che ri-
leva i ritorni positivi prove-
nienti sia dalle banche, “con 
cui sussiste una collabora-
zione”, che dalle imprese. 
Per ulteriori informazioni 
visitare il sito www.cofiter.it e 
i profili facebook e linkedin. A
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